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Utgangspunktet - Allerede hay lannsomhet

- Egenkapitalavkastning pa 20,4 %. Fremtind/Eika-fusjonen
pavirket resultatet positivt, men underliggende
lannsomhet fra kjernevirksomheten var ogsa god.

« Netto renteinntekter opp 0,6 % kv./kv. inkl. provisjoner
fra kredittforetakene. Utlansveksten i bade person- og
bedriftsmarkedet var god gjennom kvartalet. @kende
kredittettersporsel, men ogsa konkurranse om kundene.
Banken forsvarer sin markedsandel i Innlandet og vokser i
hovedstadsregionen.

« Nok et sterkt kvartal for provisjonsinntektene, pa tvers
av omrader. Hgyt aktivitetsniva hos eiendomsmeglerne,
0g ogsa gode tall pa fond og forsikring.

« Kostnadsveksten pa 11,9 % er hgyere enn gnskelig, ogsa
justert for Siffer. Integrasjonen med Totens vil medfare
okte kostnader fremover, men banken jobber for a hente
ut andre effektivitetsgevinster.

« Hgyere enn normale tapskostnader, pa 106 MNOK, der
okningen fra forrige kvartal tilskrives vedvarende
utfordringer hos en kunde.
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Var ambisjon er a ha et attraktivt
egenkapitalbevis
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Vi sammenligner oss med de beste

SPOL lavere verdsatt de siste arene sett mot malet som «topp 3 attraktive EK-bevis»

Pris/bok, basert pa bok i innevaerende kvt. (eventuelt siste tilgjengelig)

L7 SVEG: 1,66
16 NONG: 1,59
A 1.5
‘ ) ’ o
wouizs |

1,5

1,4

13 SPOL: 1,28
1,2

11 1,1
1,0 1,0
0,9 0,9
0,8 0,8
0,7 0,7
0,6 0,6
0,5 0,5

jan  apr  jul okt  jan apr  jul okt jan apr  jul okt jan apr  jul okt jan apr  jul okt jan apr  jul okt  jan apr  jul okt  jan
2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

Kilder: Macrobond, egne beregninger

SpareBank o

GSTLANDET



Lannsomhetsmalet oppjustert til 13 %

Og justering av utbyttepolitikken

Lennsomhet Utbytte Soliditet

16,1 %
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Velen til gkt Iannsomhet har flere dimensjoner

A

Kostnadsfokus og
intern effektivitet
Kundefokus og (cTeTe |
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Tydeliggj@ring av strategiske virkemidler

REDESIGNE ALLIANSEN MODERNISERING

Vi skal redesigne kundereisene Vi skal organisere og tilrettelegge Vi skal modernisere organisasjonen
ved a skreddersy lgsninger og SpareBank 1 @stlandet basert pa for tydelig eierskap og effektivitet i
teknologi til vare kunder og allianseprosjektet «<Fremtidens prosesser og prosjekter, samtidig
strukturen for kundebetjening. sparebank» for a forsterke var som vi sikrer et sterkt kostnadsfokus

rolle i alliansen. for a optimalisere ressursbruk.
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En markedsstrategi for hele @stlandet

Innlandet

Bankens opprinnelige hemmemarked
Markedsleder

@vrig @stlandet

Tilstede med 125 ars erfaring i omradet
Vekstmuligheter
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Kraftfulle satsninger for a @ke inntektssiden

Utlansvekst i SB19 relativt til markedsomradet, %-poeng
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Fusjonen med Totens gir muligheter

To banker med like verdier, forretningskonsept og kultur gar sammen om a skape en enda bedre bank for Innlandet

10

Vi er kommet godt i gang med integrasjonen, av ansatte,
kontorer og produkter.

Forventer kapitalsynergier pa om lag 300 MNOK, hvorav noe
inntreffer allerede ved innfgringen av CRR3.

Integrasjonskostnader vil palgpe. Om lag 32 MNOK hittil, mens
ytterligere 60 MNOK ventes i fjerde kvartal.

+ Ca.40 MNOK av fusjonskostnadene i fijerde kvartal balansefgres som del av
oppkjapsregnskapet

Totens har hatt en solid posisjon med naere kunderelasjoner og
dyktige ansatte: Godt grunnlag for gkte inntekter.
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Lavere renter skjerper fokuset pa breddesalg

Bestand og salgsprovisjoner Fremtind, pr. nov-24, % av forr. kapital Provisjoner fra eiendomsmegling, 4. kv. rullerende sum, mill. NOK .,
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Fokus pa underliggende kostnadsvekst

Hoy inflasjon, men ogsa behov for defensive og offensive investeringer har preget kostnadsveksten. Fusjonen med
Totens gir krevende kostnadsbilde i 2025, som bidrar til & forsterke fokuset pa kostnadskontroll.
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Rigger organisasjonen for framtiden

Justerer for ytterligere a utvikle framtidas finanshus, med fokus pa forenklinger, redesign av kundereiser, effektivt
samarbeid i alliansen og modernisering av konsernet — skape dynamisk organisasjon som er endringssterk

Stine Haugseth (37) Johan @. Rgstgen (49) Bard Skjgrtorp (45)
Teknologi og Utvikling Drift og Integrasjon Kommunikasjon, Marked og Merkevare
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Effektiv kapitallbruk og gode utbytter

Bankens utbyttepolitikk skal veere konkurransedyktig, med fokus pa fleksibilitet i lys av forventet utvikling i resultater
og kapitaldekning.

Ren kjernekapitaldekning Utbytte (kr./EKB) og utbytteandel (%)
o 60% 60%
17,8 % 18,0 % 17,7 %
17.2% 17,0 % 169 %
16,1 %
2019 2020 2021 2022 2023 Q3-24 Krav Q3-24 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
[ Faktisk ren kjernekapitaldekning | Ledelsesbuffer [l Krav [ Utbytte per EKB (NOK) — Utbytteandel

SpareBank o

14 PSTLANDET



Hvorfor investere | SPOL?

UKOMPLISERT
Ukomplisert bank
med lav kredittrisiko

SOLID
Solid bank med
betydelig
vekstkapasitet

Hey inntjening med
stabile utbytter

15

MERKEVARE
Sterk og tydelig
merkevare med hgy
kundetilfredshet

E J SparEBaﬂkogStlandet Q

BZAREKRAFT
Anerkjent og tydelig padriver
av baerekraftig omstilling

LANNSOM KUNDEUTBYTTE
Innovativt kunde-
utbytte, til fordel for
VEKSTMULIGHETER eiere og kunder
Sterk posisjon i et
marked med store

vekstmuligheter
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Det skal vi fortsette med SpareBank 1
ASTLANDET
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