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God lønnsomhet og økte utbytter
Men 2023 ble tynget av økte tapsavsetninger og svake bidrag fra felleseide selskaper
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Det makroøkonomisk bakteppet er fremdeles krevende
Bedrifter har lave forventninger. Kredittveksten avtar.

Norges Banks regionale indikatorer

Kilde: Norges Banks Regionalt Nettverk, nr. 4 2023
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Innlandet

Bankens opprinnelige hjemmemarked 

Markedsleder

Hovedstadsregionen

Tilstede med 125 års erfaring i området 
Vekstmuligheter

Vår vekststrategi innebærer å øke markedsandeler over tid
Vanskeligere makroøkonomiske tider utelukker ikke gode markedsmuligheter



Volumveksten holder seg fortsatt godt både for utlån og innskudd
Målrettet arbeid har gitt god innskuddsvekst fra både person- og bedriftskunder

6* Kilde: SSB, desember 2023.
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God diversifisering i bankens markedsområde, med varierende vekst
Banken hadde noe høyere vekst enn markedet i bankens kjerneområde
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* Innlandet inkluderer Hedmark samt Lillehammer og Gjøvik. 
Kilde: earlyWarning og egne beregninger.
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* SSB 07459 og 13600 (hovedalternativet, MMMM). CAGR for 2023-2040. 8

Norges mest interessante markedsområde
Bankens kjerneområde forventes over tid å vokse raskere enn landsgjennomsnittet
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Sterk fysisk tilstedeværelse med rådgiving i fokus
Nysatsninger i markeder med sterkt vekstpotensial
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• Mjøsområdet er et felles hjemmemarked for 
begge bankene

• Regionskontor for tidligere Oppland fylke 
opprettes på Gjøvik og banken får et 
sterkere kontornett på vestsiden av Mjøsa

• Et finansielt tyngdepunkt for næringslivet på 
vestsiden av Mjøsa

• Totens Sparebankstiftelse etableres og blir 
en stor eier i SpareBank 1 Østlandet

• Vi ønsker at alle ansatte blir med videre i 
sammenslått bank

Fusjonerer med Totens Sparebank
Skaper en enda sterkere bank for Innlandet



Attraktive kundetilbud
Norges første bank med kundeutbytte – og LOs foretrukne partner



12

• I krevende tider har den norske 
sparebankmodellen stått seg godt

• God rådgivning og lokalkjennskap 
understøtter en solid utlånsportefølje

• Vi skal bidra med gode løsninger for 
eksisterende kunder, også de som opplever 
tyngre tider

• Vekstambisjonene består, men veksten skal 
være lønnsom og risikoen i tråd med vår 
profil

Avslutningsvis - Krevende tider er gode tider for sparebankmodellen



Vårt verdiforslag til investorer
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Vi har virket i over 175 år for at folk og 
bedrifter skal lykkes

Det skal vi fortsette med
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 Richard Heiberg
 konsernsjef | CEO

 +47 902 06 018
 richard.heiberg@sb1ostlandet.no 

  

 Geir-Egil Bolstad
 finansdirektør
 +47 918 82 071
 geir-egil.bolstad@sb1ostlandet.no

   

 Bjørn-Erik R. Orskaug
 investor relations
 +47 922 39 185
 bjorn-erik.orskaug@sb1ostlandet.no 

 

  

Kontaktdetaljer
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Disclaimer
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This presentation contains forward-looking statements that reflect management’s current views with respect to certain future events and 
potential financial performance. 

Although SpareBank 1 Østlandet believes that the expectations reflected in such forward-looking statements are reasonable, no assurance can 
be given that such expectations will prove to have been correct. Accordingly, results could differ materially from those set out in the forward-
looking statements as a result of various factors. 

Important factors that may cause such a difference for SpareBank 1 Østlandet are but not limited to: (i) the macroeconomic development, (ii) 
change in the competitive climate, (iii) change in the regulatory environment and other government actions and (iv) change in interest rate 
and foreign exchange rate levels. 

This presentation does not imply that SpareBank 1 Østlandet has undertaken to revise these forward-looking statements, beyond what is 
required by applicable law or applicable stock exchange regulations if and when circumstances arise that will lead to changes compared to the 
date when these statements were provided. 
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